
Telegram-
посевы: 3 в 1
ФЕВРАЛЬ-АПРЕЛЬ 2022



Популярный французский бренд 
нижнего белья и домашней одежды

КЛИЕНТ

Новая коллекция к 14 февраляПРОДУКТ

Февраль 2022 г.ПЕРИОД

Telegram-посев (нативный пост
с ссылкой на сайт, размещенный
в релевантных пабликах тематики 
«Мода и стиль»)

ФОРМАТ

Кейс №1. 
Вводные

1. Повышение узнаваемости бренда
2. Привлечение новых 

пользователей на сайт
3. Анонс новой коллекции

ЗАДАЧИ



Превышение 
фактического 
охвата над 
плановым

2%

Кейс №1. Результаты

Превышение 
суммарного кол-ва 
переходов на сайт
над плановым

187%
Фактический CTR
по итогам РК. Средний 
CTR из поста на сайт
в данной тематике – 0,9%. 

2,5%
Целевых конверсий
в покупку, СR – 0,3%

7



Кейс №1. Референсы



Официальный канал бренда в TelegramПРОДУКТ

Март 2022 г.ПЕРИОД

Telegram-посев (нативный пост
с ссылкой на сайт, размещенный
в релевантных пабликах тематики 
«Мода и стиль»)

ФОРМАТ

Кейс №2. 
Вводные

1. Повышение узнаваемости бренда
2. Увеличение количества 

подписчиков

ЗАДАЧИ



Человек подписалось 
на канал за период 
РК, что на 49% 
превышает прогноз

1 846

Кейс №2. Результаты

Фактическая 
конверсия по итогам 
РК составила (средняя 
в тематике – 1%)

1,1%
Выполнение плана
по суммарному 
охвату РК

93%
РК была позитивно 
воспринята 
пользователями, у постов 
были положительные 
реакции и комментарии



Кейс №2. Референсы



Весенняя распродажаПРОДУКТ

Апрель 2022 г.ПЕРИОД

Telegram-посев (нативный пост
с ссылкой на сайт, размещенный
в релевантных пабликах тематики 
«Мода и стиль»)

ФОРМАТ

Кейс №3. 
Вводные

1. Повышение узнаваемости бренда
2. Привлечение новых 

пользователей на сайт
3. Анонс распродажи

ЗАДАЧИ



Превышение 
суммарного 
количество переходов 
на сайт по ссылкам в 
постах над планом

281%

Кейс №3.  
Результаты

Фактический CTR 
по итогам РК (Средний 
CTR из поста на сайт в 
данной тематике – 1%)

5,0%
Выполнение плана
по суммарному 
охвату РК

77%
Конверсий в покупку, 
(14 прямых и 10 
ассоциированных), 
СR – 0,9%

24

В некоторых пабликах дополнительно размещалась 
ссылка на канал бренда - получили +98 подписчиков+



Кейс №3. Референсы


