
КЕЙС: УБИТЬ 

ДВУХ ЗАЙЦЕВ
Как с Ozon Click Out получить охват и конверсии



ФОКСФОРД –ОНЛАЙН-ШКОЛА 
ДЛЯ УЧЕНИКОВ 1−11 КЛАССОВ, 
УЧИТЕЛЕЙ И РОДИТЕЛЕЙ 
На онлайн-курсах и индивидуальных занятиях с репетитором школьники 
готовятся к ЕГЭ, ОГЭ, олимпиадам, изучают школьные предметы

Задачи
• Познакомить целевую аудиторию с продуктом -
профориентация и онлайн-курс для школьников
4 – 11 классов

• Протестировать новую для клиента 
площадку

• Получить охваты и узнаваемость

Каналы
Ozon Click Out — баннерная реклама 
на маркетплейсе Ozon со ссылкой 
на внешние сайты

ЦА
Школьники 4-11 классов. 
Родители

ГЕО
Россия



СТРАТЕГИЯ 
Для охвата новой аудитории и ее знакомства с 
брендом мы использовали таргетинг на 
старшеклассников и родителей, которые активно 
пользуются маркетплейсами.

#1

Начали с проработки аудитории, напрямую 
связанной с обучением: школьные товары, 
учебники и литература, товары для детей среднего 
и старшего возрастного сегмента. 

#2

После первых недель размещения мы поняли, что 
наиболее эффективной аудиторией являются 
родители. Добавили новые креативы, нацеленные на 
родителей школьников.

#3

Аудитория родителей есть в большинстве категорий, 
смежных с товарами для детей. Такие категории 
хорошо отслеживаются через внутреннюю 
аналитику Ozon.

#4



РЕЗУЛЬТАТЫ 
ПО МЕДИЙНЫМ ПОКАЗАТЕЛЯМ

5 066 264
Показы

9 357
Клики

2,46
Глубина просмотра

1:38
Время на сайте

Пост-клик показатели свидетельствуют о высокой 
заинтересованности целевой аудитории

26,8%
Отказов



СРАВНЕНИЕ ПОКАЗОВ, ШТ 
ПО КАТЕГОРИЯМ
По количеству показов лучше всего отработали категории: 
«Детская комната» и «Учебная литература»

1119 590 

309 839 

991 586 

359 063 
253 318 

747 882 

1284 986 

Детская комната Детям и родителям 
(NEW CREO)

СМ «детям» 
(NEW CREO)

СМ «учебная 
литература» 
(NEW CREO)

СМ «школьное» 
(NEW CREO)

Товары для школы Учебная литература



СРАВНЕНИЕ CPL, ₽
ПО КАТЕГОРИЯМ

910 

1 406 

1 667 

1 027 

1 716 

588 

759 

Детская комната Детям и родителям 
(NEW CREO)

СМ «детям»
(NEW CREO)

СМ «учебная 
литература»
(NEW CREO)

СМ «школьное»
(NEW CREO)

Товары для школы Учебная литература



СРАВНЕНИЕ CR, %
ПО КАТЕГОРИЯМ

7%

5% 5%

6%

3%

11%

9%

Детская комната Детям и родителям 
(NEW CREO)

СМ «детям» 
(NEW CREO)

СМ «учебная 
литература» 
(NEW CREO)

СМ «школьное» 
(NEW CREO)

Товары для школы Учебная литература



КЛЮЧЕВЫЕ

РЕЗУЛЬТАТЫ

Помимо выполнения основной медийной задачи , кампании показали 
отличные performance-результаты. Наблюдался высокий  процент 
конверсии на всех этапах воронки. 11,6% посетителей прошли 

регистрацию и получили результаты теста

759₽
CPL

7,05%
CR


