
Увеличили количество 
лидов по стеклянной посуде 
и столовым приборам 
для ресторанов в 3 раза
Для интернет-магазина «Клен»
Лидер на российском рынке B2B HoReCa



Маркет «Клен» 
специализируется 
на проектировании
и комплексном 
оснащении
ресторанов, кафе 
и баров

на российском 
рынке HoReCa

25лет
дилеров
по всей стране

30+

география обслуживания
Все регионы РФ



1. SKU стеклянной посуды - 750
2. SKU столовых приборов - 280

Цель – рост продаж в категории столовых 
приборов и стеклянной посуды

1. Увеличить количество заявок по двум категориям 
с большим ассортиментом за короткий срок

2. Снизить стоимость привлечения клиента
3. Протестировать Товарную РК в Яндекс.Директ

Задача

Яндекс.Директ

Площадка

Количество товаров и категорий

Период
Январь - май 2023



#1

Подход к запуску – Товарная РК как основной 
инструмент продвижения 

#2

#3

#4

#5

#6



Товарная РК - эффективный инструмент 
для масштабирования категории с широким 
ассортиментом

#1
Важно в фиде разделить 
категории через параметр 
categoryId и заполнить все 
параметры, которые 
учувствуют в ранжировании 
объявления в выдаче

#2
Важно сохранять баланс 
между набором таргетингов
и ёмкостью целевой B2B 
аудитории. Использовать 
«фильтры» в текстах 
объявлений, минус-слова

#3
Увеличение бюджета
в несколько раз и расширение 
аудитории не привело к росту 
CPL. Более того, в процессе 
размещения удалось снизить 
показатель на 18% 



Результаты 

янв.23 февр.23 март.23 апр.23 май.23

Лиды CPL

Снижение CPL за 5 
месяцев. 

-18%

Рост CR и ежемесячная 
положительная динамика 
количества лидов

+0,52%

Рост числа входящих 
заявок в месяц

Х3 раза

Максимальное 
количество товаров в 
одном заказе на сайте

2 700

Среднее количество 
единиц товара в каждом 
заказе

100-300


